RETORIKA —izobraZevanje na daljavo

RETORIKA

Navodila za delo od 23. do 27. marca
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Metlika, 23. 3. 2020

Draga devetosolka!

Ta teden bo nase ucenje potekalo malo drugace. Navodila za delo so pripeta
spodaj. Aktualnih tem in vprasanj, o katerih bi lahko te dni razpravijale pri
retoriki, zares ne manjka. Prepricana sem, da si (npr.) Ze razmis(jala o
argumentih za in proti ulenju na daljavo. Komaj cakam, da mi jih, ko se

vimemo v Solo, predstavis.

Do takrat pa ti Zelim, da ti bi $lo izobraZevanje na domu dobro od rok. Ce
pa se bo kje zataknilo — mi, retoriki, Ze znamo z besedo na dan, zato —
povej, vprasaj, pisi. Pri tem ne pozabi, da dober govorec (retorik) pazi tudi

na to, kako zapise besedila, ki jih posilja v svet.*

Ostani zdrava, pazi nase in na svoje bliznje.

Urska Dragovan, uliteljica OIP retorika

* Ko bog (uliteljem) pisala e-posto, sledi navodilom, ki jih najdes na spletni strani 3ole v rubriki POMOC PRI
DELU.
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NOTRANJA SREDSTVA PREPRICEVANJA

1. Preberi besedilo v uébeniku na strani 41.

Pa gremo lepo
po vrsti ...

2. Odpri zvezek in napisi naslov Notranja sredstva prepri¢evanja. Spodaj zapisano
besedilo prepisi v zvezek.

Notranja sredstva prepri¢evanja ustvarimo sami v okviru retori¢ne vescine. To so:

e LOGOS - uporaba razumskih argumentov. Z njimi govornik podpre, utemelji
in dokaze svoje trditve.

e PATOS - s patosom govornik vzbuja custvene odzive pri posluSalcih in jih
tako pridobiva za svoje ideje.

e ETOS - z etosom govornik izpostavlja svojo osebnost in svoj ugled, saj si
prizadeva, da bi mu poslusalci verjeli in zaupali.

3. Preberi poglavje z naslovom PATOS, ki se za€ne na strani 43.

4. Povzetek snovi (glej drsnik spodaj) prepisi ali prilepi v zvezek.

ﬂ/ﬁ/:? " PATOS —vplivanje na Custva in Cute poslusalcev

Kako vzbuditi custvene odzive?
1. V govor vklju¢imo OPIS (NE)PRUETNEGA DOGODKA.

V prijeten dogodek lahko vklju¢imo manj prijetnega.

2. Poslusalce neposredno NAGOVORIMO.
3. Poslusalcem postavimo RETORICNA VPRASANJA.
4. Poudarimo skupne VREDNQOTE in na$ SKUPEN CILJ, nato pa pozovemo , k akciji“.

5. Upostevamo NACELO ZIVOSTI. To pomeni, da uporabljamo besede, ki vzbujajo
cutno zaznavanje (vid, sluh, vonj ...).
6. Uporabljamo DIALOG.

7. Namesto splosnih izrazov (biti, reci, delati ...) uporabljamo konkretne.



